


 אישיתבנימה 
 

התחלתי לשווק את העסק שלי באינטרנט אחרי שנתקלתי לראשונה שש שנים לפני 

מצאתי את הדרך , אחרי חיפושים רבים, והרגשתי שסוף סוף בוידאובשיטת השיווק 

תוך כמה חודשים בניתי קהל אוהדים של כמה מאות  . לגרום לעסק שלי לנסוק למעלה

 .אכן גדלוהעסק , אנשים והתחלתי למכור את המוצרים שלי

ח  "ש 10,000לא ידעתי איך לפרוץ את מחסום ה , הגעתי לתקרת זכוכית 2010בשנת 

האגו שלי היה גדול מדי כדי . בחודש ולא ידעתי מה אני לא יודעת כדי להגיע לשם

הבנתי שבלי  , לבקש עזרה אך אחרי ניסיון אחד מוצלח לקבל ליווי מסודר לעסק שלי

 .אבל הוא לא יכול לצמוח באמת... העסק שלי אולי יכול להתגלגל, ליווי ארוך טווח

מסודר ומובנה ובאותה שנה העסק שלי   אמיתיהתחלתי לקבל ליווי עסקי  2011בינואר 

עסק   -מתפקד , משומן, אמיתימעבר לזה העסק הפך לעסק , 6הכפיל את הכנסותיו פי 

 .עם עתיד

והיום   8צוות העובדים והמדריכים שלנו כבר עומד על , מאז ועד היום העסק רק גדל

 .יותר מתמיד העסק נמצא לפני פריצה אדירה בארץ וגם בעולם

 מורלירון 

 ,אישיתבנימה 

 

אחרי לקוחות יום  ובעיקר רודפת חמש שנים מצאתי את עצמי תקועה ומתוסכלת לפני 

,  ונמאס לי, שמאלחוטפת הברזות על ימין ועל , פגישות מכירהיקר על שורפת זמן , ולילה

שמעט אנשים קטן שהסתובב ברשת חשף בפני שיטת שיווק וידאו ! פשוט נמאס לי

התחלתי  , השיטהלמדתי את תוך שבועיים ". שיווק בווידאו"הנקראת , בהמשתמשים 

כמה בניתי רשימת מנויים של תוך חודשיים . לרשתסרטונים עצמי ולהעלות לצלם את 

ובתוך שנה דרך האינטרנט ₪ 20,000-בקרוב לחודשים מכרתי כבר  3תוך , מאות אנשים

העסק הקטן שהיה לי  , שניםאחרי חמש , היום. אלפיםגדלה לכמה המנויים שלי רשימת 

,  בשנהספרות  7הכנסות של עובדים ומייצרת  10-לשמעסיקה קרוב לחברה מצליחה הפך 

 24בשבילי שעובדים , הווידאו שליזה קרה בזכות סרטוני וכל  -מנויים  20,000עם 

בישראל כבר  בעלי עסקים אלפי . הזמן לקוחות חדשיםשעות ביממה ומזרימים לי כל 

העסק  אני רוצה לגלות גם לך את השיטה שתשנה את והיום , למדו ממני את השיטה שלי

 ".לתמידשלך 

 

 קריאה מהנה
 לירון
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לפניך מונח אוצר ידע שגרם לגדילה של עשרות ומאות אחוזים בתוצאות של , הקדמה בעל עסק יקר

לגייס עוד ועוד לקוחות , אלה הם עסקים שלמדו להתמודד עם המתחרים בצורה יעילה. עשרות עסקים

עסקים  , (שרובן מצריכות השקעה מזערית לעומת ערוצי השיווק המקובלים)חדשים בשיטות יעילות 

,  בעמודים הבאים תקבל עשרות אסטרטגיות לשיווק אפקטיבי. שהיום עובדים פחות ומשיגים יותר 

.  ולהרוויח מזה כבר בימים הקרובים, לעשות אותו הדבר בעסק שלך מיידכך שתוכל , אמיתיותודוגמאות 

עמודים ובהמשך תמצא תוכן עניינים ותוכל לבחור מהם את הדברים שמעניינים   70צירפתי כאן מעל 
דקות של  3אלו הן  78בשום אופן אל תוותר על קריאת עמודים ! אבל שים לב. אותך ולקרוא רק אותם

שמי  . להיות שווה לך הרבה מאוד כסף שיכולה,ליישוםבהן ניתנת לך האסטרטגיה הראשונה , קריאה

בעלי מכנה משותף , ובחמש השנים האחרונות אני מלווה עסקים מתחומים שונים ומגוונים סחראימוטי 
משיג תוצאות יוצאות דופן , ח זה"כל מי שמיישם את הידע שחלק משמעותי ביותר ממנו מוצג בדו –אחד 

מקצתם אפילו  )שהגדילו הכנסות ורווחיות בעשרות , ההצעה עבורך היא ללכת בעקבות עסקים אלה. 

להכניס לקוחות  , שלמדו להרוויח טוב יותר בשוק תחרותי, אחוזים בתקופות זמן קצרות מאד( במאות

עסקים ש עברו למצב של , חדשים רבים ביעילות ובהשקעה קטנה משמעותית מהמקובלת בתחומם 

ק המשפחתי בו גדלתי  שהעסמכיוון . בהשקעת פחות מאמץ וזמן מאשר השקיעו קודם, גדילה המשכית

היה רק טבעי עבורי ליישם את הידע שרכשתי בתחום , כדור שני היה חברה יצרנית בתחום הפלדה 

 בשנתבשנת , כך. השיווק ולהציע אותו לאנשי התעשייה היצרנית ולעסקים הנותנים שירותים למגזר זה
 –החלטתי לקחת את כל הידע והניסיון שלי ולהביא אותו אל התחום שאותו אני אוהב ושבו גדלתי  2011

ולשלב אותו עם הידע הרחב שאותו הצלחה עסקית בהישג ידך כל הזכויות שמורות , התעשייה היצרנית 
  7442510|  03. טל 61321תל אביב  32151. ד.ת| © 2 201מ "שיווק ואסטרטגיה בע לאינדסטרי

רכשתי בתחום השיווק מטובי   info@industryms.co.il | www.Industryms.co.il 3 037442511. פקס

את השיטות שתמצא בעמודים  . מהפך בעסק שלהם  רוליצהמומחים בארץ ובעולם כדי לאפשר לעסקים 

הבאים יכול ליישם כל בעל עסק בתחום היצרני ויש לו השפעה מכרעת בכל נפח של פעולות שיווקיות בו 

ומכיוון  , למדנו וראינו שכדי ליישם באופן שיטתי יש ללכת מן הקל אל הכבד, עם זאת. הוא בא לידי ביטוי

להתחיל ליישם את מה שנראה לך הכי קל , מציע לך אני,שונותשלאנשים שונים קל ליישם פעולות 

חלק גדול ממה  . אני רוצה ל גם הזהיר אותך. ליישום ומשם להתקדם לאסטרטגיות מורכבות יותר

אבל על מנת לייצר תוצאות יוצאות , ח הזה ייראה לך שונה מאד ממה שאתה רגיל לעשות"שתקרא בדו

עשרות עסקים שכבר . כל האסטרטגיות המוצגות כאן עובדות. דופן יש לעשות פעולות יוצאות דופן

יש לך רק מה  . אותך מלנסות ור לעצאל תיתן להרגלים שלך . עובדים לפיהן הוכיחו זאת שוב ושוב

ח הזה יביאו אותך לתוצאות יוצאות "אני מבטיח לך שיישום של האסטרטגיות הכתובות בדו. להרוויח

לים היא  "ח הזה פונה לבעלי עסקים ומנכ"הסיבה שהדו. כאלו שאולי נראות לך לא אפשריות היום, דופן

לים של עסקים מצליחים מבלים "מנכ. ק השיוול הוא "שאחד התפקידים החשובים ביותר של המנכ

אבל  . ממש לא. זה לא אומר שצוות השיווק והמכירות שלך מיותר. מהזמן שלהם בשיווק %30 לפחות 
לכל שאלה . אני מדבר עליך –" המשווק"כאשר אני מדבר על . מי שמכתיב את האסטרטגיה זה אתה

שיווק  אינדסטרי סחראימוטי ! להתראות ובהצלחה info@industryms.co.ilנשמח לענות לך באימייל 

 מ  "ואסטרטגיה בע
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 מבוא
 

יכול להיות  . בהדרכה היום אנחנו עומדים ללמוד איך להגדיל את רשימת התפוצה שלכם

שכבר יש לכם רשימת תפוצה ויכול להיות שאתם עוד לא בטוחים האם אתם לגמרי 

אולי כבר שמעתם בעבר  ? אולי הביטוי הזה נשמע לכם מוכר, מבינים את משמעות המושג

לא משנה אם יש לכם או אין לכם  , בכל מקרה –? אנשים מדברים על רשימת התפוצה

, אני רוצה לחדד ולומר שרשימת התפוצה היא המקור למכירות שלכם, רשימת תפוצה

להצעות לשיתופי פעולה ולכל  , לחשיפה שלכם, להכרה הגדולה שאתם כל כך רוצים לקבל

כל הדברים האלו יגיעו אליכם בזכות  -הדברים שאתם רוצים שיקרו לכם בעסק 

 .הרשימה

ואני יכולה לדייק ולומר " הכסף נמצא ברשימה"בעולם השיווק נוהגים לומר ובצדק ש

מי שלא נמצא בקשר עם חברי . שהכסף נמצא בתקשורת שלכם עם רשימת התפוצה

הוא בעצם פועל באופן  , ולא משתף מהידע שלו, לא נותן להם ערך, רשימת התפוצה שלו

 .כשירצה בכך, חד צדדי ויהיה לו הרבה יותר קשה למכור לחברים ברשימה

יש תחומים שזה עובד בהם בהצלחה רבה  , לא שזה לא עובד, שלא תבינו אותי לא נכון

אבל אני מאמינה שרוב בעלי המקצוע שרשומים לתוכניות ההדרכה  , ואפילו בקלות

מנהלים רשימות תפוצה ופועלים להגדלה של רשימת התפוצה שלהם  , ולקורסים שלי

זה לא הרווח הכספי שמניע אותם אלא באמת חשוב  . משום שהם רוצים לתת משהו לעולם

וגם  , לכמה שיותר אנשים והמקום הזה מאפשר להם, להם להעביר את המסר שלהם הלאה

 .  לגדול ולצמוח בצורה מדהימה, לכם
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לפעמים אנשים נוטים  . אני יכולה לומר לכם שכל העסק שלי מבוסס על רשימה התפוצה

וזה לא , ומביאים לשם את רוב התנועה בפייסבוקהם מתמקדים בפעילות , לזלזל ברשימה

תמיד יכולים לשנות את   פייסבוק, כי בסופו של דבר הרשימה שלכם היא שלכם, נכון

אם פעם הייתם יכולים לחשוף את התוכן   -כפי שהם עשו בשנה האחרונה , כללי המשחק

היום כדי שהאנשים הרלוונטיים יראו את התכנים שלכם , שלכם בחינם למי שאתם רוצים

יכולים   פייסבוקזאת אומרת שאתרים או ממשקים כמו . אתם צריכים לשלם כסף

אבל הרשימה שלכם היא שלכם וזה משהו שאין לו תחליף ולכן היום אנחנו  , להשתנות

 .נלמד איך להגדיל את רשימת התפוצה

דרכים  . דרכים להגדלת רשימת התפוצה שלכם, בהדרכה זו אני אתן לכם המון רעיונות

אני כבר יכולה לומר שכסף יאפשר לכם להגדיל את רשימת  . זולות ויצירתיות, פשוטות

אין ספק  , או בגוגל ביוטיובאו  בפייסבוקאם נעשה קמפיין , התפוצה בצורה מהירה יותר

,  יתרה מכך, אבל לא תמיד יש לנו את התקציב לזה. שנקבל תנועה בצורה מאוד מהירה

לקוחות  ) לידיםיניבו לכם , שימוש בפעולות שיווק חינמיות ויצירתיות כמו שיתופי פעולה

 .שרוצים להיות בקשר אתכם" מבושלים"הרבה יותר רלוונטיים והרבה יותר ( פוטנציאלים

 

גם לעשות פעולות שיווק בתשלום   –בסופו של דבר אני ממליצה לשלב ולעשות גם וגם 

חלקם אני , יש המון פעולות שיווק שניתן לעשות בחינם. וגם לעשות פעולות שיווק בחינם

 .אציג בפניכם היום

 !בואו נתחיל
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 .  ך להגדלת רשימת התפוצה"התנ, זאת מפת הדרכים שלנו
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 'שיטה מס
 
 
 

 סרטוני וידאו
 

הראשון שאנחנו רוצים לעשות על מנת להגדיל את רשימת התפוצה הוא סרטוני הדבר 

סרטוני וידאו הם אמצעי  ? מגדילים את התפוצה בצורה טובהוידאו למה סרטוני . וידאו

לעומת  , זו מדיה שמייצרת חיבור מאוד חזק בינינו לבין הצופים, טוב לבניית אמון

 .  במדיות אחרות, אמצעים אחרים

  לידיםשיווקיים הם שיביאו לכם וידאו אני כן אומר במאמר מוסגר שלא תמיד סרטוני 

לפעמים עדיף לבחור בפעולות שיווק אחרות שמייצרות יותר  , בכמות מאוד גדולה

, אבל אם אתם כל הזמן דואגים לשלב סרטוני וידאו בפעילויות השיווק שלכם. תנועה

לקוחות פוטנציאלים שנחשפים בתדירות  . מאוד איכותיים לידיםשתקבלו הם  הלידים

אתם תמיד תתפסו בעיניהם  , גבוהה לסרטונים שלכם מרגישים שהם כבר מכירים אתכם

 .  כסלבריטאים וזה משהו שאין לו תחליף

תמיד חשוב שיהיו לכם  , לא משנה איזו פעילויות שיווק אחרות אתם עושים, לכן

ההמלצה שלי היא  . שאתם יכולים לשלב במערך השיווק שלכם" בקנה"וידאו סרטוני 

זו תדירות  , חדש פעמיים שלוש בחודשוידאו להפיק ולהפיץ תוכן באמצעות סרטון 

 .  מצוינת
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 הווידאוסרטוני שיתוף 
 

.  וגם ברשתות החברתיות, גם עם רשימת התפוצה הקיימת שלכםוידאו שתפו כל סרטון 

.  דאגו להוסיף לכל מסר שאתם שולחים לרשימת התפוצה שלכם בקשה לשיתוף ולהפצה

בתחתית  , פעמים רבות כשאני מפיצה סרטון לרשימת התפוצה שלי אני מוסיפה בקשה

 . לשתף את הסרטון עם חברים שהתוכן שלי יכול להיות רלוונטי עבורם, .ב.בנהמייל 

ואז מה שקורה הוא שחברי התפוצה מעבירים לחברים שלהם את התכנים שלי ופעמים  

ההזמנה שאנחנו  , רבות אותם חברים נענים להזמנה שלי להירשם לרשימת התפוצה

באופן הזה אתם יוצרים כדור שלג שהולך  . ופשוט נרשמים, מוסיפים בסיום כל סרטון

 .וגדל ומביא לכם עוד ועוד נרשמים
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 סדרת וידאו ייחודית בנושא מסוים
 

הוא ליצור  , וגם הרבה לקוחות שלי השתמשו בו, רעיון מעולה שהשתמשתי בו בעבר

זהו אמצעי שיווק מצוין   -איזושהי סדרת וידאו ייחודית בנושא מסוים ולהפיץ אותה 

זאת אומרת שמעבר למתנה החינמית הכללית שאתם נותנים  . להגדלת רשימת התפוצה

 .אתם יוצרים עוד סדרת וידאו שמתאימה לאירוע מסוים, לנרשמים

. בתחילת השנה הוצאתי סדרת וידאו שמלמדת איך לעשות תכנון שנתי לעסק, למשל

שלחתי את הסדרה לכל רשימת התפוצה שלי וביקשתי מחברי הרשימה להעביר את 

שלא היו קודם לכן ברשימת , חדשים לידים 1,000וקיבלתי עוד , הסדרה לחברים

היא יצרה  , דוגמה אחרת היא לקוחה שעשתה פעילות דומה לקראת פסח. התפוצה שלי

וכתוצאה מהפצת הקורס הזה היא קיבלה המון  , בנושא שמתאים לפסח, קורס וידאו

 .  חדשים לידים

 

 הזמנת חבר לרשימת התפוצה
 

מתחת  , כאשר אנשים נרשמים לסדרת תוכן מיוחדת שהכנתם במיוחד לכבוד ראש השנה

לסרטון הווידאו הראשון אתם יכולים להוסיף טופס שמזמין את הנרשמים לקבל עוד  

עושים את זה באמצעות תוסף מיוחד  . תוכן אם יזמינו חבר שלהם לצפות באותה סדרה

אתם מוסיפים טופס נוסף ורושמים . מסר-או באמצעות טופס של רב וורדפרסלאתרי 

תזמין חבר אחד  , אם אתה רוצה לקבל עוד שלושה סרטונים נוספים"משהו בנוסח 

 ". להצטרף לסדרה הזאת ותקבל גישה לשלושה סרטונים נוספים בחינם

מתוך כל . חדשים לידיםאני עשיתי את המהלך הזה בהצלחה רבה וקיבלתי המון 

אנשים לפחות בחרו להפנות הלאה לחבר נוסף ולקבל  200-300האנשים שצפו בסדרה 

 !אז זה שווה, עוד תכנים
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 וובינר 
.  הוא אחד מאמצעי השיווק הטובים ביותר להגדלת רשימת תפוצה בקצב מהיר וובינר

אתם יכולים להציג מצגת  , אונליין, משמע הדרכה אינטרנטית שמשודרת בשידור חי וובינר

אני אגב . ובחלק מהמערכות אתם יכולים לבחור שיראו אתכם, מהמחשב האישי שלכם

להתקין  , לארגן את החדר, משום שזה כרוך בהיערכות נוספת, פחות ממליצה על זה

 וובינרמערכות באמצעות . נמצאיםמצלמה ואני לא חושבת שזה מתאים לשלב שבו אתם 

מדוע הדרכה . בצורה קלה ופשוטה, מהמחשב האישי שלכם, אתם יכולים להעביר הדרכה

הוא סוג נוסף של  שוובינרמשום ? אינטרנטית עוזרת לכם להגדיל את רשימת התפוצה

 .  מתנה שאתם מעניקים לקהל שלכם ולחברי רשימת התפוצה שלכם בנקודה ספציפית בזמן
 

 הדרכה וובינר
אני ( שבוע הוא זמן מספיק לשיווק ההדרכה)אני למשל יכולה להחליט שבעוד שבוע 

,  אם זה התחום שאני עוסקת בו, "איך למצוא זוגיות בזמן קצר"בנושא  וובינראעביר 

אם זה מעניין אותם הם ירצו להשתתף בהדרכה , אנשים רבים ירשמו להדרכה כזו... כמובן

.  וובינראתם יכולים להחליט שאחת לחודשיים אתם עושים  .בוודאי אם היא בחינם, כזו

תוכלו  , אבל אם זה אינטנסיבי מדי עבורכם, אחת לחודש וובינראני המלצתי לכם לקבוע 

לרשימת , שאתם תעבירו בעצמכם לקהל שלכם וובינר, הדרכה כל חודשיים וובינרלקבוע 

להזמין אנשים דרך  , בפייסבוקההדרכה גם  וובינראתם יכולים להפיץ את  . התפוצה שלכם

.  אתם יכולים לעשות קמפיין שיווקי ולקדם את ההרשמה, שלכם לוובינרלהירשם  פייסבוק

וכמובן כשאתם מזמינים את חברי רשימת התפוצה שלכם אתם מבקשים מהם להזמין עוד  

ההדרכה   לוובינראנשים ירשמו . על מנת למנף כמה שניתן את רשימת התפוצה, חברים

איש  300-400אפילו , שלכם ואתם תקבלו בבת אחת תוספת יפה לרשימת התפוצה

 . נוספים לרשימה
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 וובינריםשל סדרה 
 

קיץ  . שלושה וובינרים מיוחדים לקיץ, כשלוש שנים בערך קיימתי סדרה של הדרכותלפני 

"  מרתון"קראתי לסדרה . הוא זמן טוב עבורי לשמירת קשר עם הקהל ולא לעסוק  במכירות

וכל כמה ימים  , כאילו אני יוצאת לריצת מרתון, בחדר כושרוידאו ואפילו צילמתי סרטון 

היה   הוובינריםמרתון . אחת בנושא אחר בתחום פיתוח העסק וובינרהעברתי הדרכת 

 .והרבה מאוד אנשים נרשמו לסדרת ההדרכות, הצלחה מסחררת

אתם יכולים להכריז על סדרה . אנשים תמיד אוהבים הדרכות בחינם? מדוע אנשים נרשמו

, תוכן בחינם שרלוונטי לקהל שלכם, תעשו סדרת הדרכות מעניינתוובינרים ואם של 

 .הרבה מאוד אנשים ירשמו אליה

 

 שותפיםעם  וובינר
 

עם שותפים משמע שאתם יוצרים קשר עם קולגה או בעל מקצוע שעוסק   וובינרהדרכת 

במפגש הבא נלמד איך למצוא אנשים שמתאימים  . בתחום שרלוונטי לקהילה שלכם

אתם  . הדרכה אתכם ביחד וובינרלשיתופי פעולה כאלה ופשוט להציע להם להעביר 

אתם יכולים לבנות הדרכה  , הם מביאים את התוכן שלהם, מביאים את התוכן שלכם

 .  משותפת ולשלב את שני עולמות הידע שלכם

אתם מזמינים את רשימת , זאת אומרת שמבחינת התועלת שלכם להגדלת רשימת התפוצה

כך אתם מכפילים את  , התפוצה שלכם להדרכה והם מזמינים את רשימת התפוצה שלהם

,  ובסוף הפעילות כל אחד מכם מקבל את רשימת כל הנרשמים להדרכה, כוח השיווק שלכם

 . שהגיעו משתי רשימות התפוצה שלכם
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 שיתופי פעולה
 

אם לא האמצעי הטוב ביותר לחשיפה שלכם לקהל נוסף  , שיתופי פעולה הם אמצעי מצוין

 .לעשות כמה שיותר שיתופי פעולהממליצה ואני מאוד , ולהגדלת רשימת התפוצה שלכם

 

 נחיתהקישורים בעמוד החלפת 

הרעיון שעומד מאחורי שיתוף פעולה מסוג זה של החלפת קישורים בעמוד נחיתה הוא  

והשותף מצדו  , אתם שולחים את המתנה של השותף שלכם לרשימה שלכם –מאוד פשוט 

החלפת מתנות  , וכך אתם מחליפים ביניכם מתנות, שולח את המתנה שלכם לרשימה שלו

 .כך אני קוראת לאמצעי השיווק הזה -

עם  , עשיתי זאת בעבר עם ערן שטרן, זהו אמצעי שיווקי שעובד מעולה להגדלת הרשימה

עם אמיר הרדוף ועם עוד המון אנשי מקצוע מעולים  , דווידזוןעם דניאל , רוזנבלום רוזין

כמובן שזה תלוי עם איזה  , ויותר לידים 200כל שיתוף פעולה כזה הניב לי עוד . אחרים

 .שותף אתם עושים את שיתוף הפעולה

אם רשימת התפוצה שלכם היום עדיין קטנה ואתם מרגישים שאתם רוצים לעשות שיתוף  

. זה בסדר, לרשימה שלכםפעולה עם אנשי מקצוע שיש להם רשימות תפוצה בגודל דומה 

 .  או יותר מהר לאטבין אם לאט , בכל מקרה אתם תגדילו את רשימת התפוצה

תוכלו לעשות זאת בחינם , שיתוף פעולה מסוג זה של החלפת מתנות לא עולה כסף

ופשוט להשתמש בכוח של מישהו אחר וגם הוא מצדו ייהנה משיתוף הפעולה אתכם  

 .ויקבל מתנה עבור הרשימה שלו
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 מוצרים משותפים
 

יצירת מוצרים משותפים עם קולגות או בעלי מקצוע אחרים לא מומלץ לעשות בתדירות  

ההמלצה שלי היא לעשות פעם בשנה שיתוף פעולה עם בעל . גבוהה לאורך כל השנה

אם שיתוף הפעולה הוא מאוד מוצלח אתם יכולים לחזור . מוצר איתומקצוע אחר וליצור 

 .עליו ולייצר עוד מוצר

שיתפתי בעבר  . אני עשיתי פעמים ספורות שיתוף פעולה ליצירת מוצרים משותפים

שיתפתי פעולה ויצרנו   דווידזוןגם עם דניאל , פעולה עם יניב זייד ויצרנו ביחד מוצר

 .שהיה מאוד מוצלח, BSB – Business Success Boxבשם מוטיבציה ביחד את סמינר 

מדוע מוצרים משותפים תורמים להגדלת רשימת התפוצה מעבר למכירות של המוצר  

חברי רשימת התפוצה שלי . שכל שותף מפיץ את המוצר לרשימה שלו, כמובן? עצמו

זה מאוד תורם להגדלת רשימת התפוצה ואני מאוד ממליצה  . נחשפים לשותף וההפך

לעשות שיתופי פעולה כאלה אפילו אם מדובר בהרצאה משותפת חד פעמית ולאו דווקא  

 .  הפקה של מוצר מורכב

 

 לשותפיםיצירת מתנות ייעודיות 
 

אם אני למשל יועצת  . אמצעי שיווק זה להגדלת רשימת תפוצה נועד למשקיענים שבינכם

אז אני . שינה לתינוקות ואני יודעת ששותפה פוטנציאלית שלי היא תזונאית תינוקות

סרטון הדרכה שמלמד מה הקשר בין  , למשל, אצור עבורה מתנה מיוחדת לרשימה שלה

שינה של תינוק לתזונה לא נכונה או במילים אחרות מה הקשר בין מה שהתינוק שלי 

בכל תחום אתם יכולים למצוא תוכן ייחודי שיכול להתאים  . אוכל לאיכות השינה שלו

 .  לרשימת התפוצה של השותף
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אם תשקיעו באמצעי השיווק הזה אתם תגדילו את רשימת התפוצה שלכם  , מניסיוני

,  והם לא יעשו את זה, הם עצלנים, לא אתם, בקצב מאוד מהיר משום שרוב האנשים

במיוחד כאלה שכבר משווקים הרבה זמן או עוסקים בתחום הרבה זמן לא ימצאו לנכון 

 . להפיק כזו הדרכה עבור שותף

  

, פעולה איתואם את תציעו למישהו שאתם רוצים לשתף , אם אתם תרימו את הכפפה הזו

אני רוצה להציע לך "משהו כמו , מישהו שאתם רוצים שימליץ עליכם לרשימה שלו

ואתה בתמורה תעביר לי  , הדרכה ייחודית שאני אפיק במיוחד עבור רשימת התפוצה שלך

אני בטוחה שיהיו הרבה בעלי  ". את הפרטים של האנשים שירשמו לקבל את המתנה

משום שהרבה בעלי מקצוע שמשווקים באמצעות  , מקצוע שישמחו לקבל כזו מתנה

 .רשימות תפוצה מחפשים כל הזמן תוכן לרשימות שלהם
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 תודההחלפת עמודי 
 

הרעיון שעומד מאחורי החלפת עמודי תודה הוא שאתם בעמוד תודה של המתנה החינמית  

והוא בהתאמה ממליץ עליכם  , מוסיפים המלצה על המתנה החינמית של השותף, שלכם

אני ממליצה לכם להחליף את שותף עמודי התודה שלכם בכל שלושה  . בעמוד התודה שלו

מישהו אחר  , תבחרו לכם בכל שלושה חודשים שותף חדש להחלפת עמודי תודה. חודשים

 .שרלוונטי לתחום שלכם

  

וזה  , רוזנבלום ועם עוד בעלי מקצוע אחרים רוזיןעם , עשיתי זאת בעבר עם יעל גלזר

הרי בלאו הכי כל אחד . לאף אחד מאתנו, זה לא עלה כסף. עבד לנו תמיד מעולה

 .לכן כולם יוצאים ברווח מהדבר, מהשותפים משקיע בהגדלת הרשימה

  

 אחריםתוכן אורח בבלוגים של אנשים 
 

והם נוהגים לארח מדי  , בנושא מסוים פייסבוקיש אנשים שמנהלים בלוגים או עמודי 

ואתם בהחלט יכולים להציע את עצמכם בתור , פעם בעלי מקצועי אצלם בבלוג או בדף

 . ולזכות בחשיפה לקהל חדש פייסבוקאורחים באתו בלוג או עמוד 
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 שיתוף במוצר שלכם בחינם
 

רעיון נוסף הוא לתת לשותף הפוטנציאלי שלכם להשתמש במוצר שלכם בחינם ולקבל  

אתם  , אם יש לכם למשל מוצר שאם מוכרים בתשלום. ממנו הפניות לרכישת המוצר

יכולים לתת לשותף פוטנציאלי עבורכם להשתמש במוצר ובתמורה הוא ימליץ עליכם  

 .  ללקוחות שלו

  

על אותו משקל אתם יכולים לארח אנשי מקצוע בסרטוני התוכן שלכם ולבקש מהם  

 .להפיץ את הסרטונים הללו לרשימת התפוצה שלהם ולזכות בעוד חשיפה

זה מה , יש עוד המון דברים שניתן לעשות, אלו רק מעט רעיונות בנושא שיתופי פעולה

אני יכולה לומר לכם שאמצעי  . הדברים הפשוטים ביותר, "על קצה המזלג"שנקרא 

החלפת מתנות והחלפת עמודי  , הדרכה וובינר: השיווק החזקים ביותר הם שיתופי פעולה

 ! אלה האמצעים שיגדילו את רשימת התפוצה שלכם בצורה מהירה –תודה 

 

זה מה , יש עוד המון דברים שניתן לעשות, אלו רק מעט רעיונות בנושא שיתופי פעולה

אני יכולה לומר לכם שאמצעי השיווק  . הדברים הפשוטים ביותר, "על קצה המזלג"שנקרא 

 –החלפת מתנות והחלפת עמודי תודה , הדרכה וובינר: החזקים ביותר הם שיתופי פעולה

 ! אלה האמצעים שיגדילו את רשימת התפוצה שלכם בצורה מהירה

 
  

 עושה פעולת משיכה במקום ניסיון מכירה אגרסיביוידאו 
 שלך הטלויזיההופך אותך לכוכב תכנית וידאו 
 בונה אמון אדיר מול הלקוח כי הוא כבר יודע איך אתה נראה ונשמעוידאו 
 באינטרנט הוא חינםוידאו 
 שעות ביממה 24עובד בשבילך וידאו 
 הוא ויראלי יותר מכל מדיה אחרת באינטרנטוידאו 
 מעביר חוויה רגשית ללקוח שלך והופך אותו לקהל שבויוידאו 

 לסיכום

הדרך שעשתה אצלי בעסק את השינוי וההבדל הכי  , מכל הדרכים שהראיתי לך

 ,משמעותי וגרמה לי ולעסק שלי לבולטות הרבה יותר מכל המתחרים שלי

 !זה השימוש בווידאו

 

 ?למה דווקא שיווק בווידאו

 פעולת משיכה במקום ניסיון מכירה אגרסיביעובד על וידאו 
 שלךהטלוויזיה וידאו הופך אותך לכוכב תכנית 
 יודע איך אתה נראה ונשמעהלקוח שכבר וידאו בונה אמון אדיר מול 
וידאו באינטרנט הוא חינם 
 שעות ביממה 24וידאו עובד בשבילך 
וידאו הוא ויראלי יותר מכל מדיה אחרת באינטרנט 
וידאו מעביר חוויה רגשית ללקוח שלך והופך אותו לקהל שבוי 

 .והיום אני רוצה להציע לך להצטרף להצלחה הזאת
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 " פורמולה טראפיקוידאו "נרגשת להציג בפניך את קורס אני 

להגיע להמוני אנשים בארץ ובעולם  , בעל עסק עם חלוםלעזור לכל שלנו היא המשימה 
עסק או כל בעל , הייחודית שלי עם סרטוני וידאוובזכות שיטת השיווק , שלועם המסר 

 .יזם יכול להגיע לכמה לקוחות שירצה מבלי לעבוד קשה
של בעזרת השיטה , שנים רבותאם העסק שלך ממש חדש וגם אם אתה בשטח כבר גם 

את החלום שלך ולגייס לקוחות מכל  תוכל להגשים " פורמולה טראפיקוידאו "קורס 
 .שעות ביממה ואפילו להיות בחופשה באותו זמן 24, העולם

 180מאות הלקוחות שכבר עברו את הקורס מדווחים על שינוי של ! ממש לא? נשמע הזוי
תוך זמן מבעלי עסק לא מוכרים למפורסמים בתחומם איך הפכו , ובחייםמעלות בעסק 

 .קצר
וידאו  "אני מאמינה שנוכל לעזור גם לך לשנות את פני העסק שלך לתמיד בעזרת 

 ".פורמולה טראפיק
 

 ,ההצלחה שלךלחיי 
 

 לירון מור
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 חודשים אינטנסיביים בהם אני  3פורמולה היא תכנית בת  טראפיקוידאו
,  איך בונים מערך שיווקי שלם, צעד אחר צעד, חושפת לחברי הקבוצה

 .וידאוכשהמרכז הוא  –מעוניינים ומייצר כסף לעסק שמזרים לקוחות 
 
 לפי  . השיעוריםמתנהלת באתר חברים פרטי בו תהיה לך גישה לכל התכנית

כדי לוודא שאתה מספיק  , שבוע יפתח עבורך שיעור אחד נוסףבכל , הסדר
 .וגם לעשות שיעורי ביתהשיעורים  לעקוב אחר

 
 זמינים  יישארו תוכל לחזור ולצפות בשיעורים שכבר נפתחו והתכנים תמיד

 .יסתייםאחרי שהקורס עבורך גם חצי שנה 
 
 הדרכות  )וובינרים  2, בווידאושיעורים מוקלטים  8-ממורכבת התכנית

פרונטאלי  סיכום ומפגש , איתי לשאלות ותשובותבשידור חי ( אינטרנטיות
 .מרגש

 
 שתרצה  אורך התכנית תהיה לך אפשרות לשאול אותי כל שאלה לכל

ולקבל , של התלמידים בתכניתדרך פורום השאלות הסגור , בזמן אמת
 .שעות 24עד מהצוות שלי תשובה ממני או 

 
 החומר  הצוות לתרגול חיה איתי ועם נוספה סדנה החדשה לתכנית

 .סרטוניםוצילום 

 ?פורמולה טראפיקמהו קורס וידאו 
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 ?מה מספרים בוגרי הקורס

 הדברים הכי טובים והכיאחד "
 !משמעותיים שעשיתי למען העסק שלי
 כל הכסף והשיווק שעשיתי עד עכשיו
 לא מתקרב בשום דבר לקורס המדהים

 אני רק מצטערת! את ההשקעהשווה  -הזה 
 זה. שלא התחלתי קודם כבר את הקורס

 לבטח היה חוסך לי הרבה כסף ומביא
 תודה על! אותי היום למקום אחר לגמרי

 התמיכה של כל הצוות שהיה שם לעודד
 .לחדד ולעזור

 !"כחיישר ! לירון איזה מזל שיש אותך
 לאכול חכם ולרזות –גלית שלגי 

 השיעור הראשון או השניאחרי "
 שמושךהווידאו שהתבקשנו לצלם את 
 אבל הפעם בדיוק... למתנה צילמתי וידאו

 !!!ממש אחד לאחד, איך שלירון מלמדת
 מי שיכנס לאתר שלי יראה שאת הסרטון

 .שמתי גם בראש האתר
 תקשיבי”: לפני יומיים התקשר לקוח ואמר

 ראיתי אותך מדברת, נכנסתי לאתר שלך
 לא צריך, ואני רוצה להגיע כבר לאימון

 ואתמול הוא היה אצלי” שיחת יעוץ
 בלי, והתחיל תהליך מלא של אימון

 !!!תשלומים ובלי הנחות
 להפסיק לרדוף –בדיוק מה שרציתי וזה 

 ושיגיעו לקוחות שלא, אחרי הלקוחות
 ".המיץמתווכחים על מחיר ומוציאים את 

 מומחית למציאת זו –דיאנה רז 

 1וידאו זה הכלי קידום מספר 
 מהרגע שהתחלתי עם וידאו העסק שלי

 .זינק בעשרות אחוזים
 להתנהגות כלביםמומחה  – עדיקאאורן 

 בערב החג נכנסו פתאום הזמנות בשווי
 בלי שיחות, טלפוניםבלי ₪ 3,000
 המיילים יצאו באופן אוטומטי… מכירה

 .והפקסים עם ההזמנות נכנסו
 בכל יום מגיעים מספר מיילים של אנשים

 ,שאני לא מכיר שהצטרפו לתפוצה
 פתאום יש לי תקשורת רציפה עם

 ,מתוקתקהתפוצה ומוצר וידאו חינמי 
 עמוד עם סרטוני וידאו של מענה

 לשאלות וכל מה שהלקוחות צריכים
 .לבניית אמון בדרך אל הרכישה שלהם

 18 המבשלה –ניר אורלב 



 1וידאו זה הכלי קידום מספר 

מהרגע שהתחלתי עם וידאו העסק  

 שלי

 .זינק בעשרות אחוזים
 – עדיקאאורן 

 מומחה להתנהגות כלבים

בערב החג נכנסו פתאום הזמנות  

 בשווי

 בלי שיחות, ש״ח בלי טלפונים 3,000

 המיילים יצאו באופן אוטומטי… מכירה

 .והפקסים עם ההזמנות נכנסו

בכל יום מגיעים מספר מיילים של  

 אנשים

 ,שאני לא מכיר שהצטרפו לתפוצה

 פתאום יש לי תקשורת רציפה עם

 ,מתוקתקהתפוצה ומוצר וידאו חינמי 

 עמוד עם סרטוני וידאו של מענה

 לשאלות וכל מה שהלקוחות צריכים

לבניית אמון בדרך אל הרכישה  

 .שלהם

 המבשלה –ניר אורלב 

 .לבדלעולם לא תרגיש 
 24/7חיה ובועטת VTFקהילת 

 .שלנו הפייסבוקבקבוצות 
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 !בוא נשנה את העסק שלך לתמיד, לחיי ההצלחה שלך
 

 לירון מור

האינטרנט  ואני מלווים אותך דרך בשלושה חודשים בהם הצוות שלי מדובר 
הבסיס הקורס  לעסק שלך החל משלב מותאמת  בוידאובבניית תשתית שיווק 

סדנאות  2, שעות 24צוות תמיכה תוך והטכני כולל מגובה בכל הידע התאורטי 
בוגרים כבר עברו   1,000לפעולה מעל שיטה ברורה ומוכחת ובעיקר  ישומיות

אם :( הקורס ואחריו  ללפניכאלה שאומרים שהחיים מחולקים ויש  הקורסאת 
פרטיך  את שלי היא להשאיר ההמלצה , וידאולך פשוט להתחיל לשווק עם בא 

שלך  שלי יחזור אליך לבחון אם הקורס מתאים לעסק המצורף והצוות בקישור 
 !יוצאים לדרך, קדימה ויאללה

  לקבלת שיחת יעוץ אם הקורס מתאים לך נרשמים בזריזות כאן

כדי  , שליהיועצת הבכירה קבל במתנה שיחת ייעוץ עם 
 .לבחון איך וידאו יכול להגדיל את העסק שלך משמעותית

 לשיחת ייעוץ חינם לחץ כאן

 !החיים הם עכשיו
 

 ,איתנובוא להגשים את החלום שלך 
 -להרשמה ופרטים נוספים הכנס ל

www.videowonderwoman.com/courses/vtf 
 077-2231059: או התקשר לטלפון

 

 VTFלירון וצוות 
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https://cp.responder.co.il/link.php?lid=6998667&sid=145120651&k=949679092c44c4d156e4858d21c4a96b
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